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182993 ‐ جایزینهای مشروع بان برای رسیدن به حق خود به جای جریمۀ تاخیر در فروش

اقساط

سوال

شما در پاسخ شمارۀ (140603) گفتید که برای بان اسلام جایز نیست که برای ضمانتِ پرداخت اقساط در زمان

مشخص توسط مراجعه کننده شرط غرامت بذارد. سؤال من این است: آیا جایزین شرع به جز این جریمۀ نقدی برای

بانهای اسلام وجود دارد که بتواند در معاملات خرید مل [توسط بان برای مشتری] به عنوان شرط قرار داده شود تا

پرداخت اقساط توسط گیرندۀ وام تضمین شود؟

پاسخ مفصل

الحمدله.

اگر بان، مل را به صورت اقساط به مراجعه کنندۀ خود فروخت، برای بان جایز نیست که در صورت تاخیر در

پرداخت اقساط برای او شرط غرامت بذارد؛ زیرا اقساط نوع بده برای مراجعه کننده است و گرفتن غرامت تاخیر برای

قرض، ربا به شمار مآید. 

برای ضمانت حق برای بان مشروع است که وجود ی ضامن را شرط بذارد، یعن کفیل دیر که بان بتواند حق خود

از بدهار را در صورت تاخیر در پرداخت از او بیرد. همچنین متواند چیزی را به عنوان رهن از او بیرد، از جمله آنه

خود مل [یا جنس که] به او داده به عنوان رهن باشد و تا پرداخت به عنوان رهن بماند و در عین حال شخص بدهار

بتواند در مدت رهن از آن استفاده کند و فایدۀ رهن این است که بدهار نتواند آن را به فروش برساند و جایز است که بر او

شرط گذاشته شود که در صورت ناتوان از پرداخت، بان آن مال مرهون را بدون مراجعه به دادگاه بفروشد.

ی دیر از وسایل ضمانت این است که شرط گذاشته شود که حقوق شخص نزد همان بان واریز شود و بان بتواند

اقساطش را به محض پرداخت حقوق شخص از حسابش برداشت کند.

از دیر وسایل: قرار دادن شخص بد حساب در لیست سیاه و اتفاق نظر با همۀ بانها است که با کسان که در این لیست

هستند تعامل ننند.

واله اعلم.
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